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GIinerons d’quitai

mise sur le commerce équitable

INNOVATION-Une
trentaine de vignerons
bordelais se sont unis
pour valoriser leur vin- .
en bouteilles plutot que
de le brader en vrac

«Lavieille machine du commerce
traditionnel Bordelaisestgrippée. 1
fallait agir. Si vous saviez le nombre
d’affaires n’aboutissant pas parce
quedesacheteurspotentielsniden-
tifient pas les bons interlocuteurs
dansnotrevastevignoble ! »Fabrice
Chaudier fondateurilyadixansde
Neémésis, société de conseil enmar-
ketingetcommercialisationdevin,
est «l'activateur de particules » du
GIEVignerons d’Aquitaine.Un grou-
pementd’intérétéconomiquecréé
ilyaun an etréunissant30 vigne-
rons et deux coopératives. Tous gi-
rondins, ils sontessentiellementsi-
tués dans le vaste vignoble de
I'Entre-deux-Mers, celui qui souffre
le plus dela sévere crise duvrac qui
plombeles portefeuilles ces dernié-

resanneées.
Dansunmondeviticoleotile pro-
fessionnel se retrouve souvent seul
confronté aux soucis etaux straté-
giesa suivre, la création de GIE est
unealternative connue,acondition
debien sentendre.ci,]adémarche
estd'ampleuretoriginale.«Chacun
d’entre nous avait réguliérement
des demandes de clients impossi-
bles a satisfaire : quantités trop im-
portantes,couleurouniveau deprix
indisponibles. . .En toute transpa-
rence, cesinformationscirculentdé-
~:~antrenosmembres,quide-
~lacautresdes
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Quatre membres d

uGIE (de g.ad.), Jean-Christophe Crachereau,

Fabrice Chaudier, Renaud Jean et Daniel Sanfourche. e+ r cortereau

ceeur (5 a 6 euros) et grands vins
(7eurosetplus).Viacesysttmed'en-
traide, chaque producteur yamis
ses références disponibles. En un
coup d'ceil, tout vigneron peutain-
siinformerun contactcommercial.

Prospectionalondres

«Autant de ventes quiauraientpu
étre perdues. Graceacetteaventure
humaine, j'ai réalisé ma premiére
expédition a I'export et une pre-
miéreanimation en grandesurface,
auleclercdelangon,oudesvinsdu
GIEétaienten tétede gondole début
mai », témoigne Jean-Christophe
Crachereau. Responsable des expé-
rimentations a laChambre d'agri-
culture delaGironde, il estaussigé-

ron 800 euros par tonneau de 900
litres). Ce qui aurait été le tarif sila

' transaction avait eu lieu par l'inter-

médiaire dunégoce.Lavaleurajou-
tée est restée a la propriété »,se re-
jouitRenaud Jean.

«D'autant que notre action s'ins-
critdansune démarchecitoyenne:
au-dessusde2eurosHT prixdepart,
nous pouvons apposer sur l'éti-
quette notre logo Commerce équi-
table francais, vigneron paysan, par
ailleurs déposé a I'INPI (Institut na-
tional delapropriétéindustrielle)»,
précise Daniel Sanfourche, ala téte
du chateau Loupiac-Gaudiet.

Si ce travail sappuie surnombre
debonnesvolontés, il estenvisagé
de franchirun can.silesvenfesnro-



